
Presentación de Surne

NEGOCIO DE FUTURO

INVITACIÓN
San Sebastián, 25 de Febrero de 2015

Hora de inicio: 17:00 horas
19:00 horas

A la finalización se servirá un LUNCH

Salón del Actos del Colegio de Mediadores
de Seguros de Gipuzkoa

Mejoramos nuestra calidad profesional, si  ponemos al día nuestros conocimientos



CONTENIDO DE LA JORNADA:
¿Cómo queremos hacerlo?

Nuestra experiencia viene de atrás, no en vano llevamos 110 años preocupándonos
por el futuro de nuestros clientes.

Esta experiencia no serviría de nada si no se realizase una adaptación a las nuevas
realidades y un proceso de investigación constante, creando productos pero sobre
todo acercando el servicio de la compañía al MEDIADOR. Conociendo su realidad y
dándoles:

 Nuevos productos
 Nuevas herramientas de gestión comercial

Queremos trasladar las claves para que el canal de MEDIADORES, por el que siempre
ha apostado SURNE:

 diferencie su oferta a sus clientes,
 fidelice a los mismos
 mejore ampliamente su productividad y rentabilidad

Para afrontar los retos de los próximos años, no te puedes perder esta presentación.
.
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 PONENTES:

 ALEX BILBAO (Director Comercial)

 RAMON VIQUEIRA (Responsable de Zona)
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ORGANIZACIÓN E INSCRIPCIONES:

Dirigido a:
Los colegiados y personal de los mismos del Colegio de Mediadores de Gipuzkoa

Fecha: 25 de Febrero de 2015
Lugar: Salón de Actos del Colegio.
Duración: 17:00h. – 19:00h.
19:00 A la finalización de la jornada se servirá un LUNCH

INSCRIPCIONES: Asistencia gratuita.

Sólo será preciso enviar un correo electrónico a info@mediadoresgipuzkoa.com,
Nombre completo y NIF del interesado en participar en el curso para su gestión a través de
la Secretaría del Colegio.

Plazo de inscripción: Hasta el 23 de Febrero de 2015

Se facilitará certificado de asistencia a los participantes del Colegio de Mediadores de
Seguros de Gipuzkoa, que tendrá validez para el cumplimiento de la Formación
Obligatoria a   la que se encuentran sujetos los mediadores de seguros.
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