
Jornada Formativa

“MI CANAL SEGURO”
La APP que ayuda a los mediadores a vender más y mejor

impartido por INSURANCE LAB

INVITACIÓN
San Sebastián, 24 de Marzo 2015

Hora de inicio: 17:30 horas
19:00 horas

Salón del Actos del Colegio de Mediadores
de Seguros de Gipuzkoa

Al finalizar se servirá un lunch

Mejoramos nuestra calidad profesional, si  ponemos al día nuestros conocimientos



 Mi Canal Seguro®: Como tener una presencia activa en el bolsillo de
tus clientes

 El futuro de la acción comercial de un mediador de seguros está
condicionado por el conocimiento de un perfil de clientes y por
ofrecer nuevos modelos de comercialización. Para responder a esta
necesidad llega Mi Canal Seguro® , una app para dispositivos móviles
(smartphones y tablets) especialmente diseñada para empresas de
mediación.

 Algunos de sus beneficios:
✔ Promociona la imagen de su empresa.
✔ No precisa de un software de gestión específico.
✔ Facilita contenidos sobre los beneficios del seguro.
✔ Permite el envío de información comercial personalizada.

Mi Canal Seguro® es una iniciativa de INLAB®, Strategy Digital Contents



¿En qué consiste?
 Esta solución tecnológica es un medio de comunicación cercano y fiable

entre el mediador de seguros y su cliente.


Se trata de una app para dispositivos móviles que permite al usuario
acceder de forma segura e inmediata a todos los detalles de sus pólizas
contratadas.

Al mediador, por su parte, le permite contactar de forma constante con su
cliente, al que puede hacer llegar mensajes personales, información de
producto, consejos prácticos que aportan valor al seguro y también
ofertas concretas y promociones.

 ¿Que es Insurance LAB®?
 Insurance LAB tiene como finalidad proporcionar soluciones tecnológicas

innovadoras que aporten valor al proceso de comercialización de seguros
por parte de la mediación, contribuyendo a mejorar su cuenta de
resultados y consolidando su condición de asesor especializado y próximo
al cliente. Reúne a dos equipos profesionales, Gecose y Grupo ADI, que
tienen en común una larga trayectoria en la creación de productos y
servicios para corredurías y agentes de seguros.



PROGRAMA:

 17H 30’: Recepción, asistentes y bienvenida.

 17H 40’: 'Los dispositivos móviles ya dominan las comunicaciones
personales... ¿Aún hay sitio para mi? ‘
Impartido por: Toni Gutiérrez, Director Comercial de Grupo Adi.

 17:55 h. 'Mi Canal Seguro®: la herramienta definitiva para la gestión
comercial de los mediadores de seguros'.
Impartido por: Joan Benet, Chief Internacional Insurance Lab i CEO
de Gecose Sotfware.

 18:30 h. Preguntas.

 19:00 h. Lunch i networking.



INSCRIPCIONES: Asistencia gratuita.

Es preciso enviar un correo electrónico a info@mediadoresgipuzkoa.com ,
trasladando Nombre completo y NIF del interesado en participar en el curso
para su gestión a través de la Secretaría del Colegio.

Plazo de inscripción: Hasta el 23 de Marzo de 2015

Se facilitará certificado de asistencia a los participantes del Colegio de
Mediadores de Seguros de Gipuzkoa, que tendrá validez para el
cumplimiento de la Formación Obligatoria a la que se encuentran sujetos
los mediadores de seguros.

Mejoramos nuestra calidad profesional, si  ponemos al día nuestros conocimientos


