
Programa

Los 5 ingredientes imprescindibles para el éxito del Corredor:

1. El vínculo emocional con el cliente: pólizas con alma.
2. Retener y fidelizar, una propuesta diferenciada y diferenciadora.
3. Venta cruzada con las herramientas de Preventiva: un plus.
4. Rendimiento, eficiencia y apoyos tecnológicos de la correduría.
5. Haz tu negocio redondo, pensando en el futuro.
6.

LA FÓRMULA DECESOS
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